
Vers de nouvelles compétences

Cette formation proposée par CMA Formation vous permettra d'établir un prix de vente cohérent et contrôler vos marges​.

Les atouts CMA Formation

Cette formation ne nécessite aucun pré-requis.

Objectifs

A l'issue de la formation, le stagiaire sera capable de :
• Appréhender la complexité de la notion de prix de vente,​
• Savoir calculer un prix de vente en fonction de son activité​,
• Savoir contrôler ses marges​,
• Être capable de construire son tableau de bord commercial.

Programme de la formation

Jour 1
Qu’est-ce qu’un prix de vente ? 
Module 1
Une notion à la croisée du Marketing et de la gestion financière
Module 2
L’impact du prix de vente sur la trésorerie et la stratégie de l’entreprise

S’exercer aux différentes méthodes de calcul d’un prix de vente
Module 1
Déterminer un prix de vente dans le cadre d’une activité reposant sur des coûts stables
Module 2
Sécuriser son prix de vente en s’appuyant sur le taux de marge global nécessaire

Durée : 14 heures

Mode : Présentiel

 Accessible handicap

Tarif : 490 € HT
financement possible

Informations et conditions
Possibilité de prise en charge, nous consulter

Formation adaptée à l'entreprise artisanale

Formation complète et technique

Application directe dans le quotidien

Accompagnement dans un parcours de formation

Prérequis

Objectifs et programme

Déterminer mes coûts de revient pour mieux fixer mes prix de vente
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Jour 2
Maîtriser le calcul du seuil de rentabilité et contrôler ses marges
Module 1
• Analyse des taux de marge
• Taux de marge et coefficient multiplicateur
Module 2
• Mesurer le seuil de rentabilité de son entreprise
• Sécuriser et réviser ses données (conseil financier…) 

Co-construction d’outils de pilotage
A partir de l’analyse de différents tableaux modèles, construction d'un tableau de bord

Techniques d'animation

• Pédagogie active et participative,
• Travail sur des cas pratiques.

Ressources

Salle équipée d’un vidéo projecteur et d’un paper board ou tableau blanc ou numérique​.

• Evaluation en amont et en fin de formation (quizz, tour de table...)
• Evaluation de la satisfaction clients
• Attestation de fin de formation

Retrouvez le calendrier des formations courtes et formateurs CMA Nouvelle-Aquitaine 2024 :

Consulter les sessions et formateurs

Le prix des formations est affiché hors prise en charge. ​

Des solutions de prise en charge peuvent être étudiées pour réduire votre participation financière, la Chambre de Métiers et de l’Artisanat vous
accompagne dans la recherche de financements et le montage de votre dossier de demande de prise en charge. ​

Tarif non assujetti à la TVA

Public

Chef d'entreprise

Méthodes et moyens pédagogiques

Suivi et évaluation

Pour aller plus loin

Trésorerie d'une PME
Objectif principal : Maîtriser la gestion de sa trésorerie au quotidien

Analyse et compréhension du bilan comptable ​
Objectif principal : Améliorer votre capacité à apprécier l’état de santé de votre entreprise et le présenter à vos partenaires financiers

Devenez acteur de votre comptabilité ​
Objectif principal : Être en capacité d’intégrer les notions essentielles en comptabilité et d’assurer ses obligations comptable​s

Sessions et formateurs

Tarif et financement
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https://cma-nouvelleaquitaine.fr/nous-connaitre/nos-formateurs


Sur inscription toute l’année, jusqu’à 72 heures avant, selon places disponibles.

Formation accessible aux personnes en situation de Handicap. L’établissement s’est doté d’une capacité à étudier au cas par cas les besoins
spécifiques des candidats qui voudront postuler à une formation afin de mobiliser les moyens nécessaires pour compenser les conséquences
d’un handicap. En cas de besoin, contactez votre référent handicap.

Selon les places disponibles et les modalités de financement.

Cette formation vous est proposée par CMA Formation, le centre de formation de la CMA, dédié aux professionnels de l'artisanat et futurs
artisans (apprentis).

CMA Formation Nouvelle-Aquitaine, c’est :

CMA Formation, une équipe d’experts à vos côtés pour vous former vous ainsi que vos collaborateurs, assurer le développement et la pérennité
de votre entreprise.

Délais et modalités d'accès

Effectifs

CMA Formation Nouvelle-Aquitaine

37 points de contact sur tout le territoire néo-aquitain,

40 000 entreprises artisanales accompagnées chaque année,

300 conseillers pour vous accompagner,

98% : taux de satisfaction en 2024 de nos stagiaires en formation continue. 
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https://cma-nouvelleaquitaine.fr/accessibilite
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